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Primer cuatrimestre Segundo Cuatrimestre Tercer Cuatrimestre Cuarto Cuatrimestre Quinto cuatrimestre Sexto cuatrimestre Séptimo cuatrimestre Octavo cuatrimestre
INGLES | INGLES Il INGLES Il INGLES IV INGLES V INGLES VI INGLES Vil INGLES VilI
INGITR 5905 INGITR 5905 INGIITR 5905 INGIV-TR 5905 INGV-TR I 5905 INGVI-TR I 5905 INGVILTR I 5905 INGVIIITR I 5905
VALORES DEL SER INTELIGENCIA EMOCIONAL DESARROLLO INTERPERSONAL HABILIDADES DEL PENSAMIENTO HABILIDADES ORGANIZACIONALES ETICA PROFESIONAL COMERCIO CON AMERICA COMERCIO CON EUROPA
VASTR 3453 INETR 3453 DEHTR 3453 HAPTR 3453 HAO-TR I 3453 ETP-TR I 3453 COAES I 4755 COEES I 4755

INTRODUCCION A LA MERCADOTECNIA

INVESTIGACION DE MERCADOS

COMERCIO ELECTRONICO

INM-CV 61056

INM-CV 5-105-6

COE-CV 4906

CONTABILIDAD DE COSTOS

CONTABILIDAD FINANCIERA

MERCADOTECNIA INTERNACIONAL

coc-cv 4755

COF-CV I 6105-6

MEI-ES I 6105-6

PROCEDIMIENTOS Y TRAMITES
ADUANALES

EVALUACION Y ADMINISTRACION DEL
RIESGO

PTAES I 4755

EAR-CV I 5906

o o
FUNDAMENTOS DE ADMINISTRACION BASE DE DATOS DERECHO MERCANTIL § LEGISLACION Y DERECHO FISCAL ECONOMIA INTERNACIONAL FINANCIAMIENTO Y FORMAS DE PAGO g LOGISTICA INTERNACIONAL INVESTIGACION DE OPERACIONES DE
§ INTERNACIONAL 3| TRAFICO INTERNACIONAL
§ g
&
3
FUACV 5906 BAD-CV 4755 DEM-CV 4906 g LDF-CV 5906 EClCV I 590-6 FFP-ES I 61056 LOMES I 4755 10T-ES I 590-6
INTRODUCCION A LA ECONOMIA ESTADISTICA INTRODUCCION A LA CONTABILIDAD MATEMATICAS FINANCIERAS GEOGRAFIA ECONGMICA CONTROL PRESUPUESTAL LEGISLACION DE COMERCIO EXTERIOR ENVASE Y EMBALAJE
INE-CV 5906 EST-CV 5906 INCTR 4755 MAF-CV 5906 GEE-ES I 5906 CoP-CV I 4755 LCEES I 5905 ENE-CV I 5905
METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION INTRODUGCION AL COMERCIO PLANEACION ESTRATEGICA POLITICA MONETARIA DERECHO INTERNACIONAL ORGANISMOS DE CONTROL Y APOYO AL INTRODUCCION AL DERECHO ADUANERO
INTERNACIONAL MEZCLA DE LA MERCADOTECNIA COMERCIO INTERNACIONAL
MELCY 5906 ICIES 51056 MEM-CV 51056 PLECV 5906 POM-CV I 5906 DEI-ES I 5906 OCAES I 4755 IDAES I 4755
M;;Ng;gms‘;ﬁgﬁ ADMINISTRACION DE LA CALIDAD COMERCIALIZACION ESTRATEGICA ESTANCIA SISTEMA FINANCIERO NAGIONAL £ INTRODUCCION A LA LOGISTICA ESTANCIA TRATADOS ¥ ACUERDOS COMERGIALES

INTERNACIONAL

INTERNACIONALES




MAC-CV 590-6 I I ADC-CV 4-90-6 I I COEES 61056 I

TECNICO PROFESIONAL EN COMERCIALIZACION ESTRATEGICA

480 hra.

COMPETENCIAS DEL PRIMER CICLO DE FORMACION

* Realizar estudios de mercado que permitan obtener informacidn actual a través de métodos cualitativos yj
cuantitativas asf como anélisis de datos estad(sticos para comercializar bienes y/o servicios

120 horas I I SFN-ES I 5906 I I INLES I 5906

120 horas I I TACES I 5-90-6 I |

PROFESIONAL ASOCIADO EN FINANZAS INTERNACIONALES

480 hrs.

LICENCIADO EN COMERCIO INTERNACIONAL Y ADUANAS

480 hrs.

CCOMPETENCIAS DEL TERCER CICLO DE FORMACION

» Elaborar estrategias de mercadotecnia a partir del anélisis de los de lai igacion de y de|
las variables que integran la mezcla de mercadotecnia para asegurar el posicionamiento de bienes y/o servicios.

* D inar las ventajas del bien y/o servicio medi el andlisis ivo de las istil
de los bienes de competencia directa para i a ir la it i6n de las

+ Examinar los i alas de la empresa mediante su estudio
y andlisis correspondientes para determinar la mejor toma de decisiones.
» Determinar el precio de exportacién mediante el anélisis de los costos fijos y variables que impactan la exportacién

para su aceptacién en el mercado meta logrando las ganancias estimadas.

de la empresa y del mercado real y potencial.

* Proponer la innovacién y adecuacién de bienes y/o servicios a través del anélisis de las preferencias, usos yj
costumbres del consumidor para apoyar la consolidacién en el mercado.

» Determinar variables técticas y estratégicas de los bienes y/o servicios a comercializar través del anélisis de los|
factores internos y externos que impactan a la empresa para ser competitivos en el mercado.

» Elaborar planes de ventas de bienes y/o servicios a través del anélisis del proceso administrativo para mantener e|
incrementar las ventas de la empresa.

» Determinar condiciones de compras dptimas a través del anélisis de los factores internos y externos que impactan|
a la empresa para asegurar el abastecimiento de la empresa.

» Elaborar planes de compras de bienes y/o servicios a través de la ejecucién de la normatividad aplicable y el|
andlisis del proceso admi rativo para optimizar las compras de la empresa.

» Establecer las condiciones de importacidn y exportacidn I la iacién de para asegurar el
imi de las il y obligacit de los it enlos i i i

» Seleccionar las condiciones de pago de importacién y exportacién de bienes y servicios mediante el anélisis de las|

formas de pago para asegurar el imi de las il y igaci de los il en los

intercambios comerciales.

* Comparar las fuentes de fi iami i e i pidblicas y privadas a través de la

identificacién de cada una de ellas para tomar una mejor decisién de financiamiento.

* Determinar el mejor financiamiento identificando las caracteristicas de los It i i Y|

del proyecto 0 empresa para su operacién

* Comparar los indi i que i las piblicas y privadas nacionales e|

internacionales a través del anélisis del sistema fii i para la viabili de la ializacidn de bienes y/o|

|servicios con otros pafses.
* Promover la comercializacién de bienes y/o servicios con otros paises a través del andlisis de la politica

nacional e i para ibuir con la viabili de las

* Seleccionar envase adecuado a través de la identificacién de los tipo de mercar
recursos de la empresa.

« Definir embalaje adecuado a través de la identificacién de las estrategias de dis
para la protecci6n de la mercancfa.

. i los canales de a través del anélisis del mercado meta p
y cumplimiento de los objetivos de la empresa.

* De inar los medios de a través del anlisis de los diversos tipos (
distribucién eficientando tiempos y costos.
. las ivi vigentes a través del estudio de |
Exterior y sus y del General de i y Expc
i para el imi delos imi legales

+ Elaborar la documentacién correspondiente por medio de la determinacién
optimizar el tréfico de las mercancias al entrar o salir del pais.

. i la i i i i i el anélisis e interpre
‘Comercio Exterior para el correcto despacho aduanero

. i aduanal i la inacién de las activi entre
aduanal para las i i




Noveno cuatrimestre

INGLES IX

INGIX-TR I 5905

COMERCIO SUSTENTABLE

coscv I 4755

REGULACION Y CLASIFICACION
ARANCELARIA

RCAES I 5906

COMERCIO CON ASIA, AFRICA Y OCEANIA

CARES I 4755
DERECHO ADUANERO
DEAES I 4755

ESTRATEGIAS DE NEGOCIACION
INTERNACIONAL

ESN-ES I 5-90-6

ELABORACION DE PLAN DE NEGOCIOS
DE EXPORTACION

Estadia




| EPN-ES I 51056 |

\cias para optimizar y eficientar los
itribucién y los tipos de transportes
ara la optimizacién de los recursos|
Je transporte y mercancias para su

as Leyes: Aduanera, de Comercio
rtacién (LIGIE) y sus referentes

de los artfculos aplicables para|
tacién de la TIGIE y Legislacién de

|la empresa, |la aduana y el agente




